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cliente final, porque favorece un uso modular de las colecciones y propicia la 

combinación de materiales del mismo grosor. 

Roca Tiles ha puesto en marcha también un almacén inteligente que facilita el pickingy 

se adapta a los hábitos de compra del mercado con pedidos frecuentes sin estoc, es un 

modo de ser más flexibles y eficientes ante la demanda de producto. 

Almacén inteligente de Roca Ti/es. (GABRI El UTIEL) 

--A pesar de las incertidumbres que marcan el devenir del clúster, ¿cuáles son las 

expectativas de futuro? 

--En este momento todo el sector estamos tratando de mitigar los efectos secundarios 

que la situación actual está provocando, sobre todo para asegurar la viabilidad del 

proyecto y reforzar su valor. Por ello, el Grupo Lamosa tiene previsto un plan de 

inversiones que se irán ejecutando a medida que la situación económica lo haga 

posible. 

Nos apoyamos en las fábricas de Brasil y del Grupo para dar servicio a una serie de 

productos diferenciales como son los formatos 120x120 centlmetros de espesor 

reducido o las colecciones de gran formato de 120x250. Entendemos el negocio como 

una respuesta global que se nutre de la producción no solo de Belcaire, sino también 

del resto de empresas del grupo. 



,. Cerámica ,. Castellón ,. azulejo ,. Tile of Spain ,. Construcción 

,. Energía ,. Diseño ,. Decoración e lnteriorismo ,. Tecnología e innovación 

,. Exportaciones ,. Tendencias cerámicas ,. Arquitectura 

,. Logística y transporte ,. Medio Ambiente 


